
 

 

 

 

 [浮光掠影] 

人人都爱“鸭稻米” 

2013年的夏天，上海财经大学信息管理与工程学院暑期实践队来到了黑龙江，开展大米实践项

目，探究网购——这一农产品销售的新出路。 

7月 15日，在经过半个月充足的准备工作之后，实践队带着全面细致的资料、科学严谨的调研问

卷和一颗颗干劲十足充满期待的心，在带队老师辅导员韩明辉的带领下，踏上了去往黑龙江哈尔滨的

路途。 

这次实践是受了团购模式的启发，又考虑到物质文明达到一定水平的城市人对于绿色、有机、环

保食品的渴望。于是团队成员想到，何不利用淘宝店首先帮助学校老师、同学开展一次团购呢？随着

中国经济的发展,我国的农产品市场不断地壮大，我国对农业的投入也在逐年增加，而传统的农产品

商业模式已经无法适应新的机遇和挑战。怎样能更好地使农民受益？农产品的销售成了现代社会所要

解决的问题。 

[编者按] 农业科技推广，可以将科技成果传递给农民，并使其共享社会发展成果。这个夏

天，上海财经大学信息管理与工程学院暑期实践队来到了黑龙江，探究网购这一农产品销

售的新出路。此行目的是运用所学的电子商务知识，搭建一个淘宝网店团购平台，为财大

老师、同学开展一次哈尔滨绿色有机一季稻团购直销。 
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7月 17日一早大家就驱车出发到达哈尔滨阿城区，拜访了阿新水

稻研究所的高荣所长。老爷爷是个研究水稻育种的专家，他给我们讲

解了阿城稻米发展营销的情况，以及“鸭稻米”的生长优势。下午，

实践团队对合作社内的农户进行了问卷调查。 

阿城位于北纬 44-45度，与日本北海道是同一纬度，最适合大米

生长。7月 18 日，实践团队去稻田里参观了稻米的生长情况，洽谈了

购买大米的包装、价格、运输等事宜。下午则火车前往另一处大米种

植考察地，佳木斯市。在食品安全问题日益严峻的今天，能否吃到放

心的食物至关重要。小组精心选择了哈尔滨阿城区以及佳木斯星火村

这两个地点，他们都以生产无毒无公害的优质大米(鸭稻米)而闻名。

在星火村的调研过程中发现，因为外出务工人口的增加，出现了闲置

土地，当地的大米生产商大量承包土地，进行集中化生产，生产标准

统一化，少量适量使

用有机农药，提高了

产量和大米品质。再

加之鸭稻米是采用稻

田养鸭、鸭稻共生的

生长模式，初期鸭子

可以吃害虫，防止病

虫害，之后如果使用了过量农药，鸭子就不能生存。因此“鸭稻米”

是绝对的绿色有机、营养丰富。 

7月 19日，实践队伍前往了佳木斯市桦川县星火乡，是一个朝鲜

族聚居乡，李副乡长接待了我们。在了解了“星火牌”大米的情况之

后，洽谈了购买大米的各项细节，并于中午在农家吃到了鸭稻米制作

的米饭，下午参观了鸭稻米稻田。 

由于在知识技术上的缺乏，许多农民没能够享受到信息技术带来

的便利。此次的社会实践，团队将利用专业所学，将电子商务与农产

品的销售结合在一起，为农民开辟了一个全新的销售方式——以团购

的形式出售，或者向企事业单位出售作为福利向员工派发。同时，在

走访过程中，大家也发现电脑、互联网已走进了普通农家，这些基础

建设也为农产品的电子商务模式提供了条件。 

[心海拾贝] 

 

炎炎夏日，我们穿着

鲜红的队服奔走在乡

间，一起用汗水浇灌

青春，用笑容同阳光

比灿烂。这是一笔珍

贵的财富，一份不可

多得的回忆。我们的

暑假因为这次社会实

践而无比充实，我们

的阅历也因为有它而

更加丰富！ 

——张赵雨 

 

 

我们走访了阿城、星

火乡大米种植基地，

体验了质朴自然的乡

间生活，欣赏了绿色

无污染的环境。我们

学习了很多关于水稻

的知识，对于当地民

俗、水稻种植和物流

销售都有了一定认识

和思考。对于生长于

这片土地的我来说，

这次社会实践活动也

使我对于家乡有了更

深入的了解。这是一

次收获颇丰的旅程。 

——刘妍 
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此外，物流是电子商务的命脉之一。在综合多方面的因素之后，大家决定选择真空包装大米作为

产品。真空包装的大米保质期长，便于运输，既降低了成本，同时也能够保证品质。交通方面，通过

汽车的一次性的配送较为合适。铁路运输速度较慢，飞机运输成本又显得较高。所以目前认为汽车配

送是一个不错的选择。 

在与农户交谈的过程中，当地农民也展示了他们的

大米包装样本。鸭稻米采用真空包装，保质期长达六个

月，规格有 1kg/包，2kg/包，5kg/包等，形状为长方

体，他们称之为“米砖”。最后团队决定选择 2kg/包，

每箱四包这种规格的包装订购大米。新米加工完成上市

的时间大概是十月份，届时将按照订单数量向农户直接

订购大米。考虑到礼品需求，在大米包装上团队也进行

了设计提供多种选择。 

此次实践，许多农民都向队员们表达了这样一个愿望：希望能够通过网络将他们的大米推销出

去，让更多的人知道东北大米，吃到东北大米。这同样也是队伍此次实践的愿望。信息技术飞速发展

的今天，希望能够让每一个人都能共享社会发展的成果，利用信息技术为农民朋友做点实事，促进当

地的农业发展。 

 

[队员日志] 

 

用知识改变生活 

——吕彬 

七月的阳光，格外温暖。我们一同来到祖国的东北，开始了我们的暑期实践之旅。这一段大学生

活的确是一份珍贵的回忆。 

我们于 7月 15日出发，从上海乘坐飞机前往黑龙江，一行先后到达了哈尔滨阿城，佳木斯朝鲜

族村子。我们第一次走到了田间地头，坐在炕上与老农聊天，与研究水稻 10几年的老先生攀谈。虽

然我生在黑龙江，但是我仍然有了不一样的成长与改变。 

这次暑期实践的确给我们带来了不一样的收获与体验。走出校园的我们，才更加深刻地明白了我

们只有不断通过实践来扩充自己的认识，不断在实践中运用自己所学到的知识，才能不断成长。我们
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在学校中学习到的理论很多，但是发现仍然与现实运用有一定的差

距。在现实运用中，我们也会出现以前未曾想到的问题。比如物流运

输受地形影响，以及气候对于大米存储包装的影响等一系列问题。 

在与人沟通方面，这次实践与校园里有很大的区别。校园里，大

家因为在一起上课，很容易就熟悉起来。但是走向社会，我们首先要

去学会和陌生人打交道。要有自信，自信地与其他人交流沟通，保持

应有的礼仪。只有自信，和陌生人交流才会显得更加大方得体。 

    我们走到了村中，发现即使现在计算机如此发达，对于电子商务

的使用还仍然存在局限。很多人心中仍然存在很多疑虑。这让我清晰

地看到了我们的专业还有很大的发展前景，我们之后需要做出的努力

还有很多。 

我们这次活动虽然是给那些农民送去帮助，其实真正受教育的是

我们。学校给予我们的是知识，而社会教给我们的是智慧。我们也开

始慢慢明白了只有从实践中去检验自己所学到的一切，去实践自己所

掌握的知识，才会真

的有所成长和领悟。

除此之外，这次的实

践活动也让我更加明

确了自己之后努力的

方向。只有真正走出

去之后才会明白自己

有哪些不足，有哪些是要更加精通的，让我更加有目标和动力。 

半个月的时间，很快就过去了。实践活动没有我想象的那么无

聊，相反，它十分有意思。我听到了许多不一样的见解，看到了不一

样的人生。这次社会实践给了我们每一个人一个很好的机会走出校

园；给了我的目标和动力，让我们可以正确定位、摆正身份、努力提

高自己的素质。也许要想和别人有不一样的成就，就要走与其他人不

一样的路。这次实践活动我想一定会让我们受用一生，而且也会是一

段美妙的记忆。 

[心海拾贝] 

“人心换人心”，朝

鲜族村庄的人们让我

深刻理解了这句话。

他们每一个人都十分

热情。他们对待人都

十分真诚，这种真诚

也慢慢感染了我们。

我们似乎就像熟人一

样，在一起交谈都很

融洽和谐。 

——吕彬 

 

 

这次实践我们是受了

团购模式的启发，又

考虑到物质文明发达

的城市人对于绿色、

有机、环保食品的渴

望，于是就想利用淘

宝店首先帮助学校老

师、同学开展一次团

购。到了哈尔滨，到

了绿油油的麦田，吃

到了光泽柔软有弹性

的鸭稻米，我们知道

我们来对了！在了解

了农村严重的劳动力

转移情况后，我们发

现和大城市需求对口

的家庭农场模式应该

是东北农村发展的一

条未来之路！ 

——刘佳琦 
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纸上得来终觉浅 

——张赵雨 

2013年的暑假，我参加了学校的暑期社会实践活动。我们队的实践课题是利用关于用电子商务手

段销售黑龙江优质大米。队员共有四人，并有一名指导老师。在为期一个礼拜的调查中，我们从室内

到室外，从城市到农村，走了很多路，吃了很多苦，但更多的是收获。 

我们此行，主要走访了黑龙江省的两个地区：哈尔滨阿城区和佳木斯市星火村，两个地方都是著

名的优质大米产地。活动前期，我们拟定了调查问卷，明确了调查目的，并与当地的农户取得了联

系。 

首先来到的是哈尔滨阿城区。这里曾是历史上女真族的兴起地和金朝的早期都城，有山有水，人

杰地灵。接待我们的李大爷是当地米业协会的会长，与大米打了一辈子交道，早年还与袁隆平老先生

颇有渊源。老先生现在已经七十多了，但仍然神采奕奕。 

李大爷给我们讲解了许多关于大米的知识，比如如何通过大米的长宽比来判别大米的好坏，为什

么市面上的大米都是晶莹剔透的等等。老先生还给

我们展示了农业局对他们所生产大米的鉴定报告。

我们看到鉴定报告上给出的评分是 88分，这是一个

相当高的分数了。李大爷还告诉我们，成立米业协

会，是为了能够做出自己的品牌，把阿城的优质大

米推向全国。实际上，他们也取得了很多成果：商

标已经获准注册，是叫“汇精源”；生产线也有

了；包装盒也制作完成了，就等着九月份收割大米了。 

之后，我们一行人还参观了李大爷家的稻田。稻子已经长得一寸多高，绿油油的一大片，脚踩在

黑土上，感觉都能踩出油了。有这样肥沃的土地，难怪能培育出这么优质的大米。 

另一个走访的地区是星火村。星火村是朝鲜族聚居地。乡长给我们介绍了当地著名的鸭稻米。鸭

稻米在生产过程中，完全无毒无公害，在水田当中放养鸭子和鱼，并以鸭子的粪便作为肥料。同时人

工施加适当的有机肥，而鸭子以虫子为食，鸭子长大以后，也能作为商品出售，这样就形成了一个有

机的生态循环系统。 

在与他们的交谈当中，我们也能明显感觉到他们对于电子商务的好奇与期待。我们详细说明了如

何通过电子商务的手段来销售大米，他们也确实希望能够借用这个方式，使得更多的人吃到东北的优

质大米。 
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最后，我们在鲜族人民的家中品尝了朝鲜族特色的饭菜。在打糕与泡菜的香味中，在鲜族人民的

浓浓情意中结束了这次活动。 

“纸上得来终觉浅，绝知此事应躬行”，这次暑期实践活动让我深刻明白了这句话的道理。我虽

然学习了许多书本知识，但并不会应用于实际情况，对于书本上一些晦涩难懂的东西就更没有理解力

了。不过将书本知识与实践对应起来，很多东西都会清晰起来。 

这次的暑期实践，也让我体会到了团队协作的巨大力量。个人的力量是有限的，但是众人的力量

是巨大的。在活动过程中，我们群策群力，解决了许多问题和困难。 

活动过程当中，我们也碰过壁，遇到麻烦，但是没有一个人说要放弃，都坚持到了最后。不轻言

放弃，也是我学到的重要一课。 


